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Stjernelys fra Light Partner
Når projektørernes skarpe lys oplyser scenen, er det ofte Light Partner,
der har solgt lamperne, hvad enten de er ophængt på et teater, i et tv-
studie eller på en udstilling. Light Partner er leverandør til professionelle
lysfolk og –firmaer, der har behov for individuelle løsninger og en spar-
ringspartner med såvel kreative som praktiske input. 

Udover professionelt lysudstyr af enhver art sælger Light Partner også alt
tilhørende grej og styringssystemer med tilhørende danske brugervejled-
ninger, ligesom man holder kurser i belysning og brug af belysningsartik-
ler. Hos Light Partner ser man sig selv som problemløser inden for pro-
fessionel belysning; derfor arbejder man også gerne tæt sammen med
kunden om den rigtige løsning og sætter en ære i at levere til tiden. Her
er en aftale en aftale, både før, under og efter salget. 

Jens Meyer, der står bag Light Partner, etablerede firmaet i 1991 på
Gavnøvej i Herning, hvor der hurtigt blev brug for udvidelser. I 1996 flytte-
de firmaet til de nuværende lokaler på Tjørringparken, hvor man nu har
kontor, showroom, undervisningslokale og lager fordelt på 1.800 kvadrat-
meter. Herfra betjener Light Partner kunder over hele landet, som regel
med levering fra dag til dag. 

Star-quality lighting from Light Partner 
Brightly lit stages are often illuminated by spotlights supplied by Light
Partner, whether the lights are hanging in theatres, television studios or at
an exhibition. Light Partner supplies professional lighting technicians and
companies looking for individual solutions and a partner capable of provid-
ing creative as well as practical input. 

In addition to all kinds of professional lighting equipment, Light Partner
also sells accessory gear and control systems, which come with Danish
instructions, and holds courses in lighting and the use of lighting equip-
ment. Light Partner sees itself as a problemsolver within professional light-
ing and is therefore always pleased to work closely with customers to
identify the right solution, always taking pride in delivering on time. For
Light Partner, an agreement is an agreement, prior to, during and after
the sale. 

Jens Meyer, who runs Light Partner, started the company in 1991 at
Gavnøvej in Herning but it soon became necessary to expand. In 1996
the company moved to its present premises in Tjørringparken with offices,
showroom, teaching facilities and storeroom covering 1,800 square
metres. Light Partner serves customers throughout Denmark, usually 
delivering from one day to the next. 


